Erben und Schenken als Zukunftsmarkt

Die Potentiale in diesem Themenansatz sind erheblich, denn etwa 400 Milliarden Euro werden pro
Jahr laut Angaben des Deutschen Instituts flir Wirtschaftsforschung (DIW) vererbt oder verschenkt.

Erbrecht und Erbschaftsteuer lassen sich nicht andern. Makler und Berater kdnnen aber dafiir
sorgen, dass Kundinnen und Kunden die vom Gesetzgeber eréffneten Gestaltungsspielraume
maximal nutzen. Flexible Tarife wie der ERGO Werte-Plan kdnnen dabei zu einem Instrument der
»Nachlassgestaltung a la carte” werden.

Damit profitieren Ihre Kunden gleich mehrfach:

> das Kapital arbeitet weiter — Investition in bis zu 20 Fonds; Fondswechsel (Switch) und
Umschichtungen (Shift) sorgen fiir Flexibilitdt in der Anlage

» Vermogensibertragungen mit maximalen Spielrdumen gestalten — auch Gber den Tod des
Vermogenstragers hinaus

» Freibetrage der Erbschaftsteuer bereits zu Lebzeiten nutzen, z. B. in Form von Schenkungen
an Kinder, Lebenspartner oder andere Herzensmenschen

» Schenkungen mit ,schutzender Hand” durchfiihren — eine Aufteilung der VN-Eigenschaft auf
zwei Personen erlaubt es, dass Vermogenstrager schon heute im Rahmen der Freibetrage
schenken kénnen, wahrend der Beschenkte ohne Zustimmung des Schenkers keinen Zugriff
auf das Vermogen hat

Je nach vertraglicher Ausgestaltung fallt die Versicherungsleistung im Todesfall nicht in die
Erbmasse, sondern wird an die Beglinstigten ausbezahlt — und das komplett einkommensteuerfrei.
Das Vorsorgekapital kann so optimal von einer Generation an die nachste weitergegeben werden.



Somit |asst sich nicht nur die Vorsorge der Kunden optimieren, sondern auch die effiziente
Ubertragung ihres Vermogens. Passgenaue Beratung zur Vermégensiibertragung zahlt sich fiir Ihre
Kunden ebenso aus wie fur Sie als Vermittler.

Sind lhre Kunden an einer lebzeitigen Ubertragung von Vermégenswerten an ihre
Herzensmenschen interessiert, bieten die gestalterischen Komponenten eines Vertrages
zugunsten Dritter hierfiir ideale Optimierungsmoglichkeiten.

Nutzen Sie diese Gelegenheit bei der Ansprache lhrer Kunden.
Denn gerade im aktuellen Umfeld, einer politischen Diskussion um eine Erbschaftsteuerreform, ist
eine aktive Ansprache der Kunden wichtiger denn je.

Der ERGO Werte-Plan bietet Ihren Kunden diese Vielfaltigkeit und sorgt mit seinen
Gestaltungsoptionen dafir, die Ziele und Wiinsche von Vermdgenstragern in Bezug auf
Vermogensiibertragung steueroptimiert und zielorientiert sicherzustellen.

Jetzt schon die Weichen in Richtung Zukunft gestalten, bietet Ihren Kunden einen echten Mehrwert.

Selbstverstandlich stehen wir IThnen bei Fragen zu diesem spannenden Themengebiet gerne zur
Verfiigung.

Wir freuen uns auf lhren Anruf: +49 (0)152 02456683

lhre
ERGO

Rechtlicher Hinweis:

Alle Inhalte dieses Dokuments dienen ausschliefRlich lhrer Information und zum Zwecke der
Veranschaulichung. Sie stellen keinerlei Beratung oder Verkaufsangebot oder Aufforderung zu einem Kauf
dar.

Die Inhalte dieses Dokuments stellen keine Handlungsempfehlung dar. Sie ersetzen weder eine
Anlageberatung noch die Beurteilung der individuellen Verhaltnisse durch den Steuerberater oder
Rechtsanwalt.

Eigene Darstellungen und Erlduterungen beruhen auf der jeweiligen Einschatzung des Verfassers zur
Zeitpunkt der Erstellung, im Hinblick auf die zum Zeitpunkt des Versands geltende Rechts- und Steuerlage.
Diese kann sich jederzeit ohne vorherige Ankiindigung andern.

Weitere Informationen in diesem Dokument stammen aus 6ffentlich zuganglichen Quellen.

Die Inhalte wurden mit groRer Sorgfalt hergestellt, dennoch Gbernimmt die ERGO Vorsorge
Lebensversicherung keine Haftung fir die Aktualitat, Richtigkeit und Vollstandigkeit dieser Daten und
Quellen.

Stand aller Informationen, Darstellungen und Erlduterungen: 04/2026, soweit nicht anders angegeben.




